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RESUMEN: Esta investigacion tiene como objetivo realizar un analisis exploratorio del
mercado exportador de uva fresca y el potencial del control bioldgico en los vifiedos del
Peru. La uva fresca se ha convertido en uno de los principales productos agricolas peruanos
de exportacion no tradicional. El aumento gradual de la produccién, el rendimiento por
hectarea, el cumplimiento de estdndares, el crecimiento de la demanda y el aprendizaje de
las firmas exportadoras; han logrado un posicionamiento en el mercado internacional. Por
otro lado, la sostenibilidad del sector merece orientarse a incrementar el nivel de utilizacion
del control biolodgico para combatir las plagas y competir globalmente, alineado con las
tendencias hacia un consumo socialmente responsable que implica consumir frutas
saludables, amigables con el ambiente y que cumplan los estandares, de acuerdo con los
limites maximos de residuos de pesticidas permitidos. La carencia de investigaciones que
vinculen las exportaciones de uva fresca con el uso del control bioldgico motivoé el presente

articulo.
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RESUMO: O objetivo desta pesquisa é realizar uma andlise exploratoria do mercado de
exporta¢do de uvas frescas e o potencial de controle biologico nas vinhas do Peru. A uva
fresca tornou-se um dos principais produtos agricolas peruanos de exportagdo ndo
tradicional. Por outro lado, a sustentabilidade do setor merece ser orientada a aumentar o
nivel de uso do controle biologico para combater as pragas e competir globalmente,
alinhada as tendéncias de consumo socialmente responsavel, que implica em consumir
frutos saudaveis, amigaveis ao meio ambiente e cumprir com os de acordo com os limites
maximos de residuos de pesticidas permitidos. A falta de pesquisa ligando as exportagoes
de uvas frescas com o uso de controle biologico motivou este artigo.

Palavras-chave: agroexportagdo, controle biologico, doenca, agrotoxico, praga, uva,

videira.

ABSTRACT

The objective of this research is to carry out an exploratory analysis of the fresh grape export
market and the potential of biological control in the vineyards of Peru. The fresh grape has
become one of the main Peruvian agricultural products of non-traditional export. The
gradual increase of the production, yield per hectare, fulfillment of standards, growth of
demand and learning of the exporting firms; they have achieved a position in the
international market. On the other hand, the sustainability of the sector deserves to be
oriented toward increasing the level of use of biological control to combat pests and compete
globally, aligned with trends toward a socially responsible consumption which involves
consuming healthy fruits, friendly to the environment and that meet the standards, in
accordance with the maximum pesticide residue limits allowed. The lack of research linking
the exports of fresh grapes with the use of biological control motivated the present paper.

Key words: agro export, biological control, disease, pesticide, plague, grape, vine.

1. INTRODUCCION
La vid es el arbol cuyo fruto es la uva. Su nombre cientifico es Vitis vitaceae y
pertenece al género Vitis. Segin Gil (2009) “El género Vitises el tnico importante de los 11

que componen la familia Vitaceae, el cual se divide en los subgéneros Euvitis, con 38
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cromosomas, separado en tres grupos (europeo, asidtico y americano) y Muscadinia, con
40”. Por otro lado, Pertt Acorde (2009) sefiala “La vid es una planta originaria del Asia
Menor, trepadora, de gran follaje, docil y doméstica, se propaga por estacas. Si se planta en
un terreno adecuado al que se le ha incorporado materia orgéanica, una vifia puede durar hasta
medio siglo”.Segiin Maximixe (2013) “En el siglo XVI llegaron las primeras plantaciones
de vid, iniciando su cultivo en el sur de Lima. El sabor de la fruta conquist6 rapidamente a
los peruanos que ya en esas €¢pocas la consumian directamente o también como vino y pisco”.

De acuerdo con Scott (1991) “a nivel micro, los aumentos de la productividad y la
creciente orientacion comercial del sector agricola han tenido por consecuencia que los
agricultores puedan obtener mayores beneficios a partir de las innovaciones en el mercado.
No solo venden mas sino que tienen mds que vender. Mas aln las innovaciones en la
posproduccion pueden convertirse en cada vez mayor medida en condicion necesaria para
que se pueda ampliar eficazmente la tecnologia de produccion”. En efecto, los pequeios
agricultores tienen limitaciones en el manejo de la tecnologia agricola, el acceso a
financiamiento, los conocimientos sobre exportaciones y la gestion de un negocio en general,
sin embargo, en la medida que puedan acceder a tecnologia moderna, capacitarse en manejo
integrado de plagas e insertarse en las cadenas de valor agricola, tendran mayores
oportunidades de crecimiento.

A nivel macro, el rol del Estado es relevante en la actividad agro exportadora, sin
embargo, los gobiernos de turno, a través del tiempo, no han brindado suficiente apoyo al
sector agro exportador. Por ejemplo, los presupuestos del INIA (Instituto Nacional de
Innovacién Agraria) y SENASA (Servicio Nacional de Sanidad Agraria) no son adecuados.
Es necesario modernizar los laboratorios especializados y capacitar permanentemente al
personal para promover la investigacion desde el Estado. El riesgo de las plagas y
enfermedades actuales y potenciales puede ser administrado de forma mas eficaz con el
apoyo estatal, asi, se motivaria a inversionistas y empresas agricolas. En este contexto,
Viésquez y Alza (1997) sefialan “...es preciso lograr en el Perd, condiciones que permitan
lograr el nivel de investigacion y desarrollo de productos agroexportables, integrar mas
eficiente y equitativamente al sector industrial y agro exportador con los agricultores; hacer
que las actividades productivas resulten atractivas a la inversion nacional y extranjera; y en
buena cuenta, que la agro exportacion se acople al ritmo de desarrollo tecnoldgico y
comercial de la agro exportacion internacional” .Seguidamente se presenta el diagrama

general del mercado exportador de uva para tener una idea mas sistémica de la industria.
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Grifico 1: Diagrama general del mercado exportador de uva en el Pert:
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Elaboracion: Propia.

(*) OMC, acronimo de Organizacion Mundial del Comercio
(/) APHIS, acronimo de Servicio de Inspeccion Animal y Vegetal de Estados Unidos
(&) ONPF, acronimo de Organismo Nacional de Proteccion Fitosanitaria en pais de destino
La exportacion de uva fresca peruana tiene un gran potencial en el mercado
internacional debido a la cantidad de tierras disponibles, la accesibilidad al recurso hidrico,
las temperaturas adecuadas para el cultivo, las preferencias del consumidor internacional, la
experiencia de las empresas exportadoras, entre otros factores positivos.
Por lo tanto esta investigacion realiza analisis exploratorio del mercado exportador

de uva fresca y el potencial del control bioldgico en los vifiedos del Pert

2. REFERENCIAL TEORICO
2.1. CANALES DE DISTRIBUCION INTERNACIONAL
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Segun Martinez (2005) “el canal de distribucion se refiere a los agentes (personas o
empresas) que participan en forma secuencial en el flujo de un producto o grupos de
productos, desde la produccion hasta el consumo final”. Seguidamente, se propone el
siguiente grafico general del canal de distribucidn internacional para la uva fresca exportada

desde el Peru.

Grafico 2: Canal de distribucion internacional para la uva fresca:

Intermedianio .
R.E.‘_E_iﬂﬂal Distribuidor
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- bl gro p| Mayorista OnsuT
Agricola Exportador Importador l final
.| Consorcio Retaler —
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Elaboracién: Propia.

De acuerdo a lo investigado en el canal de distribucion, las empresas agricolas, de
forma mayoritaria, desempenan la funcion de agro exportadores o exportadores directos. La
mayoria de importadores adquieren la mercancia directamente (en algunos casos intervienen
brokers), luego se hacen ventas directas a empresas distribuidoras, mayoristas y retailers.

Finalmente los consumidores adquieren los productos de los retailers esencialmente.

2.2. FICHA TECNICA Y CLASIFICACION ARANCELARIA DE LA UVA
FRESCA

CARACTERISTICAS

Rodriguez y Ruesta (1992) especifican que, desde el punto de vista de la botanica, la
vid pertenece al tipo de las faner6gamas, subtipo angiospermas, clase dicotiledoneas, grupo
dialipétalas, orden ramnales, familia vita ceae y género vitis. Asimismo, explican que el ciclo
vegetativo de la vid estd compuesto por las siguientes fases y tiempos de duracion promedio:
brota miento a floracion (45 dias), floracion (15 dias), fecundacion a envero (45 dias),
envero a madurez (40 dias). Pert Acorde (2009) comenta respecto a la vid “planta perenne
con cosechas anuales, con una produccion a partir del tercer afio de instalada. La época de

cosecha en Pert es entre los meses de enero a abril, en la que se concentra la mayor
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produccion”. Esto implica que la produccion de uva fresca nacional destinada a la
exportacion es estacional. Segiin SIICEX (2017), las principales variedades exportadas por
empresas peruanas son Red Globe, Thompson Seedless, Flame Seedless, Sugarone Seedless,

White Seedless y Crimson Seedles.

COMPOSICION QUIMICA Y VALOR NUTRICIONAL;

Desde el punto de vista de la salud, es relevante conocer los elementos quimicos y
valor nutricional de la uva para disefiar catalogos y campafias publicitarias orientadas a
influir positivamente en el comportamiento del importador y del consumidor extranjero. De
esta manera se apoya la generacion de un posicionamiento competitivo del producto en los
mercados internacionales. Esto tiene mayor connotacion en el contexto actual, donde hay

una mayor sensibilidad de los compradores por la preservacion de la salud.

Cuadro 1: Informacién nutricional de uva Thompson Seedless:

(Contenido en 100 gramos de uva)

Elemento Unidad| Valor|Elemento Unidad| Valor
Calorias Cal. [69.00 |Carbohidratos totales | gr. 18.1
Grasa total gr. | 0.16 |Fibra dietética gr. 0.9
Grasa saturada | gr. |0.054 |Azicares gr. |[15.48
Sg;:saum o | & |0.048|Proteinas or. | 0.72
Grasa . 0.007 | Vitamina A % | 1.00
monoinsaturada

Colesterol mgr. | 0.00 [Vitamina C % [18.00
Sodio mgr. | 2.00 |Calcio % 1.00
Potasio mgr. |191.0|Hierro % |2.00

Fuente: United States Department of Agriculture (USDA)

Elaboracion: Propia.

Entre los principales beneficios de consumir uva fresca, USDA (2016) senala que
son antioxidantes, previenen enfermedades cardiacas, ayudan a perder peso, mejoran la salud

ocular, regulan la presion arterial y no elevan el nivel de az{icar.

CLASIFICACION ARANCELARIA DE LA UVA FRESCA;
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La clasificacion arancelaria se refiere al codigo numérico que identifica ante las
aduanas, a las diferentes mercancias susceptibles de ser sometidas a distintos regimenes
aduaneros, siendo los principales los regimenes de exportacion e importacion. La
clasificacion de los regimenes aduaneros se basa en el Convenio de Kioto Revisado de
1999.En el Per, la clasificacion queda determinada por el codigo numérico conocido como
partida arancelaria o sub partida nacional que registra el arancel de aduanas. Identificada la
partida arancelaria, podemos averiguar estadisticas internacionales de exportacion e

importacion del producto en diferentes bases de datos.

Cuadro 2: Clasificacion arancelaria de 1a uva fresca:

NOMENCLATURA CODIGO AMBITO

Sistema armonizado 80610 Organizacion Mundial de Aduanas
Sistema Nandina 080610.00 Comunidad Andina de Naciones
Subpartida Nacional (*) | 080610.00.00 [Aduana Nacional de Pera

(*) Subpartida nacional es sindnimo de partida arancelaria

Elaboracion: Propia.

2.3. LIMITES MAXIMOS DE RESIDUOS DE PESTICIDAS

Son establecidos por el Codex Alimentarius que es una organizacion resultante de la
Joint venture suscrita entre la Organizacion Mundial de la Salud (OMS) y la Organizacion
de las Naciones Unidas para la Agricultura y la Alimentacion (FAO). Esta institucion
propone los estandares internacionales sobre las proporciones de residuos de pesticidas que

pueden contener los alimentos.
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Cuadro 12: Muestra de Limites Maximos de Residuos de Pesticidas en Uva:

Pesticida | LMR(¥) Ao de Pesticida | LMR(y) | An0de
Adopcion Adopcion
Abamectin 0.01 mgKg 2016 Imidacloprid 1 mg/Kg 2004
Acetamiprid 0.5 mg/Kg 2012 Indoxacarb 2 mg/Kg 2006
Aldicarb 0.2 mg/Kg 1997 Meptyldinocap | 0.2 mg/Kg 2011
Amitrole 0.05 mg/Kg 2004 Methomy| 0.3 mg/Kg 2009
Azocyclotin 0.3 mg/Kg 2006 Myclobutanil 0.9 mg/Kg 2015
Benalaxyl 0.3 mg/Kg 2010 Penconazole 0.2 mg/Kg 1997
Bifenthrin 0.3 mg/Kg 2016 Quinoxyfen 2 mg/Kg 2007
Chlorpyrifos 0.5 mg/Kg 2003 Saflufenacil 0.01 mg/Kg 2012
Cyflumetofen 0.6 mg/Kg 2015 Spinetoram 0.3 mg/Kg 2013
Cyhexatin 0.3 mg/Kg 2006 Spinosad 0.5 mg/Kg 2005
Dichlobenil 0.05 mg/Kg 2015 Spirodiclofen 0.2 mg/Kg 2010
Dinotefuran 0.9 mg/Kg 2013 Spirotetramat 2 mg/Kg 2009
Etoxazole 0.5 mg/Kg 2011 Sulfoxaflor 2 mg/Kg 2013
Flumioxazin 0.02 mg/Kg 2016 Triadimefon 0.3 mg/Kg 2015
Flutriafol 0.8 mg/Kg 2013 Triadimenol 0.3 mg/Kg 2015

Limites Maximos de Residuos de Pesticidas
Fuente: Codex Alimentarius

En total estan regulados 91 pesticidas que se aplican en el cultivo de vid. Se
seleccion6 la muestra considerando cuatro principales clases funcionales de pesticidas como
son insecticidas, fungicidas, acaricidas y herbicidas; segiin las mayores exigencias en limites
maximos de residuos de pesticidas (LMR); representando los insecticidas el 40%, los
fungicidas el 26.7%, los acaricidas el 20% y los herbicidas el 13.3%. Del cuadro se
desprende que la exigencia en partes por millon (ppm) es bastante alta porque se busca
preservar la salud de los agricultores y los consumidores. Una ppm equivale a 1 miligramo
por litro de agua. Podemos comentar que la utilizacion del control biolégico como
mecanismo de control de plagas, facilita la consecucion de los LMR establecidos por las
autoridades sanitarias de cada pais, las cuales se basan en las normas del Codex
Alimentarius. Adicionalmente, el control bioldgico contribuye con la preservacion del

ambiente dado que los residuos de pesticidas son agentes contaminantes del suelo.

2.4. EL POTENCIAL DEL CONTROL BIOLOGICO EN VID;
Segun el IPEN (2014) “Casi todos los paises en desarrollo y en transicion estan
aumentando su uso de pesticidas y productos quimicos industriales. Como resultado, la

contaminacion toxica estd aumentando y representa un porcentaje en rapido crecimiento del
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flujo de residuos. Aunque un conjunto de leyes nacionales, programas voluntarios y acuerdos
internacionales abordan el uso de sustancias quimicas en todo el mundo, estos sistemas son,
en general, insuficientes dado el alcance internacional de la industria y la compleja mezcla
de productos”. Contrastando ésta manifestacion con las tendencias de los consumidores
hacia un consumo saludable y las regulaciones cada vez mas estrictas, podemos razonar que
existe una gran oportunidad para intensificar el uso del control biolégico con miras a mejorar
la competitividad y sostenibilidad de las empresas exportadoras de uva fresca.

De modo general, cada cultivo terrestre estd expuesto por razones del ecosistema
natural al ataque de plagas, a contraer enfermedades y también a la aparicion de malezas o
malas hierbas.” De acuerdo al trabajo de campo realizado mediante la aplicacion de
entrevistas, en el caso de la vid, los entrevistados respondieron que los principales factores
que influyen en la aparicion de plagas y enfermedades son las condiciones climaticas
(91.6%), el uso indiscriminado de pesticidas (75%), el monocultivo (58.3%), la inadecuada
realizacion de labores culturales (33.3%) y el uso indebido de material genético (25.0%).

Con la intencidn de tener un enfoque mas integral, es conveniente mencionar que el
control biologico forma parte del manejo integrado de plagas (MIP). La Ing.Whu, en la
entrevista afirmo “Utilizar el método de control bioldgico de plagas no es facil, requiere de
un amplio conocimiento de las plagas y enfermedades que atacan al cultivo; este
conocimiento incluye también a la fauna benéfica. Se debe poder reconocer los diferentes
estados de desarrollo de las plagas y de la especie benéfica adecuada para cada estado de
desarrollo. Conocer los métodos de liberacion (inoculativa o inundativa), la forma de
liberacion/aplicacion de los controladores, el momento adecuado de liberacion/aplicacion,
las dosis, el desarrollo fenoldgico del cultivo, etc. Un rol muy importante en el control
biologico lo tienen las evaluaciones de campo (tanto de las plagas como de la fauna
benéfica), debe ser en forma periddica y continua. Su importancia radica en que el control
biologico debe aplicarse en forma preventiva”.

Por otro lado, de acuerdo a los funcionarios publicos entrevistados, sobre qué
instrumentos de control biologico pueden utilizarse para el control de plagas y enfermedades
en vid, respondieron que pueden usarse insectos benéficos (100.0%), hongos em

tomopatdgenos (100.0%) y depredadores (100.0%).

REMIPE- Revista de Micro e Pequenas Empresas e Empreendedorismo da Fatec Osasco
V. 4, N°1, jan.-jun. 2018. 135



REMIPE 'Z/_/""Fattoec

sssss

2.5. BENEFICIOS DEL USO DEL CONTROL BIOLOGICO EN VID

Es importante destacar que el Servicio Nacional de Sanidad Agraria-SENASA
(2016) publico “La aplicacion del control bioldgico en el pais, ha permitido la reduccién de
pérdidas de la produccidn agricola, la reduccion en los costos para el control de plagas y la reduccion
o eliminacién de los dafios a la salud de las personas”. En este contexto y respecto al trabajo de
campo, los entrevistados dijeron que la utilizacion del control bioldgico en vid no estd muy
difundida como método de control entre los agricultores. Hay desconocimiento o falta de
experiencia de que algunas especies plagas que atacan a un cultivo tienen una buena fauna
benéfica, que utilizada de manera adecuada y oportuna puede tener un buen rendimiento.
También dijeron que debe incentivarse su utilizacion desde la educacion inicial, primaria y
secundaria, de esta forma las generaciones aprenderan a alimentarse de forma saludable y
sin exponerse a los excesos de los limites de residuos de pesticidas permitidos este sentido,
es prioritario implementar un sistema nacional de laboratorios para controlar la inocuidad de
los vegetales frescos que consumimos en el mercado local. Para exportar la uva fresca es
necesario cumplir los protocolos sanitarios con el fin de obtener el certificado fitosanitario
y poder exportar. Seguin los entrevistados, el principal beneficio del uso del control biologico
en vid es producir un producto saludable (100.0%), aumentar el rendimiento del cultivo
(83.3%), evitar la contaminacion ambiental (75.0%), reducir los costos de produccion (75%)

y mitigar el resurgimiento de plagas (50.0%).

2.6. PERSPECTIVAS DE LA AGROEXPORTACION Y EL USO DEL CONTROL
BIOLOGICO

Si hablamos en el contexto general de los productores peruanos de uva, resulta util
conocer lo que sostienen Manda et al. (2016) “En muchos paises en vias de desarrollo los
pequeios agricultores, enfrentan multiple restricciones tales como baja fertilidad de la tierra
que conducen a bajos rendimientos y bajos ingresos agricolas. Estudios anteriores han
mostrado que la adopcidon de practicas agricolas sostenibles (SAPs) puede jugar un papel
importante para aliviar algunos de estos problemas. Sin embargo, en muchos estudios se ha
dado mucha atencion a la comprension de los determinantes de la adopcion de multiples
(SAPs) sin analizar su efecto en el bienestar de los agricultores”. Las determinantes de la
adopcion de SAPs en el estudio referido se relacionan a la rotacion de cultivos, variedades
mejoradas y retencion de residuos. En este sentido, resulta relevante la preocupacion por la

salud de los agricultores en todas las fases del proceso productivo y comercial. Es necesario
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hacer estudios de benchmarking para determinar las brechas existentes entre la
competitividad de nuestros exportadores y los principales exportadores mundiales que son
Chile, Italia y Francia; de esta forma se podran planificar estrategias orientadas a reducir las
brechas y mejorar la competitividad de nuestros exportadores de uva.

Enrique Ferreyros (2017) dijo “los principales cinco productos de agro exportacion
uva, esparrago fresco, palta fresca, arandano y mango, en conjunto representaron el 40.9%
de las exportaciones del sector en el 2016”. Asimismo, MINCETUR, identificé la
oportunidad de hacer branding pais, con los principales productos de agro exportacion por
lo cual el gobierno cre6 la marca paraguas Superfoods Pert con los objetivos de identificar
los super alimentos que produce el Perd, conectar a los productores con los super alimentos
en la confianza que son sin6nimos de calidad y posicionar al Perti como pais lider en super
alimentos a nivel mundial.

Segun CBI (2016) “Las frutas y verduras organicas estan asociadas con la salud y el
mejor sabor. A menudo, la demanda de productos organicos supera la oferta, lo que facilita
la busqueda de compradores y mejores margenes”. En Europa el mercado organico crecid
7.4% en 2104. Las ventas al por menor de productos organicos son mas altas en Alemania y
Francia, con aumentos del 10-11% en 2015. En Suecia el mercado orgénico crecid hasta un
40% en 2014 y 2015. La nueva legislacion sobre agricultura organica comenz6 a regir en

Europa desde junio 2017.

3. METODOLOGIA;

La presente investigacion se basa en fuentes de informacion secundaria y primaria.
Para las fuentes secundarias se recurrid a revistas, libros y bases de datos especializadas. La
informacion primaria se sustentd en entrevistas en profundidad aplicadas a consultores
independientes e ingenieros agronomos con experiencia en control biolégico, asi mismo, se
entrevisto a funcionarios publicos pertenecientes al organismo nacional de control biologico
quienes se relacionan directamente con los exportadores, haciendo la taxonomia de las
plagas, identificando y produciendo el controlador adecuado para cada plaga y realizando
un monitoreo de los resultados obtenidos. La muestra de funcionarios estatales represento el
85% de especialistas que laboran en la entidad y se selecciond por conveniencia, segin la
disposicion para atender la encuesta. El cuestionario aplicado en las entrevistas, fue validado
por tres expertos, primero se disefié un cuestionario piloto y luego fue ajustado segun las

observaciones de dichos expertos.
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Las entrevistas se realizaron en 2017 y fueron las siguientes:
- Tres consultores independientes.
- Diez funcionarios publicos que laboran en el principal organismo estatal peruano vinculado

al control bioldgico, de manera andénima, a peticion de ellos.

4. ANALISIS DE ESTADISTICAS DEL CULTIVO DE UVA;

De acuerdo a Rodriguez (2005) “Una de las grandes ventajas del Peru en el campo
agricola es su accidentada estructura geografica que le permite tener hasta 28 microclimas
diferentes que lo hacen productor de alimentos en épocas diferentes de cosecha a las del
hemisferio norte. De las 20 especies frutales que conforman la lista oficial y que suman mas
de 200,000 hectareas plantadas, son ocho las que han sido consideradas como que ofrecen
caracteristicas apropiadas para el mercado de exportacion: mango, citricos, palto, vid,
lucumo, chirimoyo, olivo y guandbano; especies éstas que suman mas de 40,000 hectéreas,
la mayoria de ellas localizadas a lo largo de la costa”. Esta situacion representa una ventaja
comparativa para los productores nacionales de uva. Seglin la base de datos del Ministerio
de Agricultura y Riego se analizaron los cuatro principales departamentos productores de
uva en funcién de las variables produccion total, superficie cosechada y rendimiento por

hectarea durante el periodo 2006-2016.
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Cuadro3: Datos del cultivo para los departamentos de Ica y Piura:
Zona Departamento de Ica Departamento de Piura
Variable | Produccio| Superficie | Rendimien| Produccio | Superficie | Rendimiento
n TM (*) | cosechada| to Ha. (**)| n TM (*) |cosechada| Ha. (**%)
Afos
2006 88,145 5,057 17,429 205 8 25,625
2007 83,034 5,543 14,98 400 18 22,222
2008 | 102,717 6,111 16,808 452 47 9,617
2009 | 127,137 6,087 20,888 15,09 593 25,447
2010 | 120,999 6,198 19,523 34,981 1,368 25,571
2011 | 133,137 7,3 18,237 33,958 1,333 25,475
2012 | 149,768 8,643 17,328 65,597 3,517 18,651
2013 | 169,043 8,744 19,332 125,616 4,22 29,767
2014 | 189,921 9,017 21,062 147,263 4,993 29,494
2015 | 229,997 | 10,454 22 182,594 5,584 32,699
2016 | 224,666 11,15 20 278,366 5,809 48

(*) TM es una tonelada métrica, equivalente a 1000 kilogramos
Fuente: MINAGR I- Ministerio de Agricultura y Riego (2017)

Elaboracion: Propia.

Cuadro4: Datos del cultivo para los departamentos de La Libertad y Lima:

OOOOOO

Zona Departamento de La Libertad Departamento de Lima
Variable | Produccion | Superficie | Rendimiento | Produccion | Superficie |Rendimiento
TM (*) |cosechada| Ha. (*¥%) ™ (*) cosechada Ha. (*%)
Afos
2006 44,441 1,663 26,725 44,339 3,286 13,493
2007 44,997 1,674 26,873 50,486 3,359 15,03
2008 41,285 1,679 24,589 55,466 3,449 16,082
2009 43,286 1,698 25,5 54,147 3,482 15,551
2010 43,384 1,73 25,079 55,732 3,531 15,784
2011 43,689 1,82 23,999 54,24 3,481 15,582
2012 44,01 1,923 22,881 59,595 3,697 16,12
2013 41,093 1,938 21,201 63,868 3,715 17,192
2014 41,321 1,989 20,77 70,026 3,902 17,946
2015 46,898 2,478 18,929 74,052 2,913 18,836
2016 49,356 2,522 20 72,773 3,995 18

(*) TM es una tonelada métrica, equivalente a 1000 kilogramos
Fuente: MINAGRI-Ministerio de Agricultura y Riego (2017)
Elaboracién: Propia.
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Analizando la informacién, podemos decir que, los departamentos con mayores
niveles de produccion y volumen de crecimiento son los departamentos de Piura, Ica y Lima.
Las tasas acumuladas de crecimiento durante el periodo 2006-2016 ascendieron a
135,688.3%, 154.9%, y 64.1% respectivamente; mientras que en el caso del departamento
de La Libertad, la produccion crecié a una tasa menor, solo 11.1%. Por otro lado, la
superficie cosechada por hectareas aumento, en los casos de Piura, Ica, La Libertad y Lima,
sin embargo, el incremento de la produccion en el departamento de Piura fue exponencial
porque paso6 de 205 a 278,366 TM en solo 11 afios con lo cual, por primera vez, paso a liderar
la produccion en la industria. Calculando el ratio produccion entre superficie cosechada de
Piura frente a Ica para el afio 2016, hallamos que hay una diferencia de 47.9 veces respecto
a 20.2 veces. Esta situacion podria explicarse porque en Piura, el cultivo de la vid ha
encontrado las mejores condiciones de tierra, fertilidad, temperatura ambiental,
disponibilidad de agua, bajo uso de pesticidas, buen manejo agrondmico, entre otros
factores. Finalmente, analizando el rendimiento por hectirea podemos decir que los
departamentos de Piura, Ica y Lima muestran un crecimiento sostenido, pero Piura presenta
los mas altos rendimientos por hectdrea. La tasa acumulada de rendimiento por

departamento, durante el periodo analizado, fue de87.3%, 14.8% y 33.4% respectivamente.

4.1. ESTADISTICAS DE EXPORTACIONES DE LA INDUSTRIA DE UVA
FRESCA
PRINCIPALES PAISES EXPORTADORES A NIVEL GLOBAL;

Segun Trademap (2017), en 2016 la facturacion mundial de exportaciones de uva a
$7,920 millones, implicando un incremento del 0.45% respecto al 2015. En 2015 Ia
facturacion total fue de $7,919 millones representando, una reduccion del 1.9% respecto al
2014. En 2014, las ventas mundiales fueron de $8,070 millones, constituyendo un aumento
del 2.9% respecto al 2013. Por otro lado, el ranking global ha mostrado cambios, por
ejemplo, en 2008 el segundo mayor exportador fue Italia consolidando $886,900 mientras
que los mercados de Perti y China tenian bajos valores de exportacion con $85,700 y $47,400
respectivamente. Actualmente China es el quinto mayor exportador mundial y Pera es el
sexto, con tasas de crecimiento del 1,300% y 654.14% respectivamente, en el periodo 2008-

2016.
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Cuadro 5: Principales paises segin valor exportado, periodo 2008-2016
(En miles de US$):

Exportadores 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016

Chile 1,291.1 1 1,197.2 | 1,354.9 | 1,462.0 | 1,455.9 | 1,604.9 | 1,513.6 | 1,352.7 | 1,390.5
EEUU 786.6 | 759.0 | 832.5 | 906.7 | 974.7 | 1,083.8 ] 1,029.1 | 909.7 | 9174
Italia 886.9 | 593.6 | 748.0 | 809.6 | 7724 | 817.0 | 758.1 7155 | 742.8

Paises Bajos 622.6 | 567.7 | 567.8 | 671.1 712.5 | 804.4 | 763.1 701.5 | 700.6

China 474 85.9 104.9 162.3 | 262.1 268.6 | 358.8 | 761.9 | 663.6
Peri 85.7 135.8 186.2 | 287.5 | 366.5 | 4427 | 6432 | 690.4 | 6463
Sudafrica 3143 | 3585 | 420.8 | 430.4 | 4333 | 441.0 | 498.0 | 568.7 | 436.0
Hong Kong 80.1 151.1 1533 | 229.7 | 260.5 | 279.7 | 320.8 | 3433 | 354.7
Australia 84.1 150.9 74.8 82.2 107.2 197.4 | 2164 194.7 | 3253
Espaiia 268.2 | 226.7 | 259.6 | 315.6 | 271.7 | 316.2 | 344.4 | 332.1 323.2

Fuente: Trademap-ITC
Elaboracién: Propia

Seguidamente, se presenta la evolucion de la participacion de mercado de los
principales paises exportadores para el periodo 2008-2016. Esta situacion confirma lo
comentado anteriormente, por cuanto Peri y China que tenian para 2008 una participacion

de mercado de 1.4% y 0.8%, en el 2016 alcanzaron una participacion de 8,1% y 8,3%

respectivamente.

Cuadro 6: Participacion en valor en las exportaciones mundiales, periodo 2008-2016:

Exportadores| 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016

Chile 21,40% | 21,10% | 21,60% | 21,10% | 20,10% | 20,50% | 18,80% | 17,10% | 17.5%
EEUU 13,10% | 13,40% | 13,30% | 13,10% | 13,60% | 13,90% | 12,80% | 11,70% | 11.5%
Italia 14,70% | 10,50% | 11,90% | 11,70% | 10,80% | 10,50% | 9,40% | 9,20% | 9.3%

Paises Bajos | 10,30% | 10.0% | 9,10% | 9,70% | 9,10% | 10,00% | 9,60% | 6,70% | 8.8%

China 0,80% | 1,50% | 1,70% | 2,30% | 3,70% | 3,40% | 4,40% | 9,90% | 8.3%
Peru 1,40% | 2,40% | 3,00% | 4,10% | 5,10% | 5,70% | 8,00% | 8,90% | 8.1%

Sudafrica 5,20% | 6,30% | 6,70% | 6,20% | 6,10% | 5,70% | 6,20% | 7,30% | 5.5%

Hong Kong | 1,30% | 2,70% | 2,40% | 3,30% | 3,60% | 3,60% | 4,00% | 4,40% | 4.5%

Australia 1.4% 2.7% 1.2% 1.2% 1.5% 2.5% 2.7% 2.5% 4.1%

Espaiia 4,50% | 4,00% | 4,10% | 4,60% | 3,80% | 4,10% | 4,30% | 4,30% | 4.1%

Fuente: Trademap-ITC
Elaboracién: Propia
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En el periodo bajo analisis, Chile y Estados Unidos sufrieron una reduccion
moderada de su participacion de mercado, en contraposicion, Italia fue el que mostro la
mayor contraccion, pasando de 14.7% en 2008 a 9.3% en 2016. Chile mantiene el liderazgo
en el mercado mundial de uva fresca porque aplica buenas practicas agricolas que se traducen
en altos rendimientos por hectarea y competitivos costos de produccion. Por ejemplo las
empresas utilizan rizo bacterias como controlador bioldgico en vid. En este contexto, la
Universidad de Chile (2016) sefiala “La tecnologia, basada en el uso de bacterias del suelo
inmediato a las raices de las plantas, tiene bajos costos de aplicacion —alrededor de 100
dolares por hectarea—, es inocua para el ecosistema, aumenta la produccioén nacional en un
tercio y es un agente bioestimulante durante el crecimiento de las raices. De esta manera, las
plagas son controladas sin recurrir de forma abusiva a los pesticidas quimicos y evitan dafios

de salud en los trabajadores del campo™.

EXPORTACIONES TOTALES Y PRINCIPALES EMPRESAS EXPORTADORAS
En la industria exportadora de uva fresca, el principal In coterm utilizado es el FOB
.La Camara de Comercio Internacional (ICC) de Paris (2010) define el FOB de la siguiente
manera “Significa que la empresa vendedora entrega la mercancia a bordo del buque
designado por el comprador en el puerto de embarque nominado o adquiere las mercancias
ya entregadas. El riesgo de pérdida o dafio a la mercancia se transfiere cuando la carga esta
a bordo del buque y el comprador asume todos los costos a partir de ese momento”. A
continuacion se presentan las exportaciones anuales de uva fresca, la informacion sobre las
principales empresas exportadoras y su participacion de mercado durante el periodo 2013 al

2016.
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Cuadro 7: Exportaciones anuales de uva segun valores y peso neto en toneladas:

Afios Valor total Peso neto total Afios Valor total Peso neto
(millones $) (TM) (millones $) total (TM)
2003 24,311.54 12747.56 2010 179,760.33 74864.60
2004 21,763.01 11096.02 2011 300,803.52 119815.16
2005 35,152.22 18977.20 2012 365,393.40 148695.80
2006 49,088.55 27593.90 2013 441,375.82 172136.50
2007 54,525.05 25876.59 2014 632,453.12) 260863.48
2008 85,689.31 43640.42 2015 690,378.86 307987.15
2009 135,834.19 60523.54 2016 646,318.24] 285559.28

Fuente: MINAGRI-Ministerio de Agricultura y Riego (2017)
Elaboracion. Propia

Se observa una tendencia creciente en valores y peso neto exportados, lo cual se
explica por la calidad del producto, oferta exportable, precios competitivos, la posibilidad
de producir contra estacion, el cumplimiento de estdndares sanitarios, la firma de tratados de
libre comercio y la diversificacion de mercados de destino. En 2015 la uva fresca fue el
principal producto agricola de exportacion no tradicional representando el 0.175% del PBI
nacional. En 2016 obtuvo el segundo lugar, con una participacion del 0.158% en el PBI

nacional.

Cuadro 8: Principales empresas exportadoras peruanas de uva fresca segin fundacion,
CIIU, ubicacion y nimero de empleados:

Razén social Fecha de CIIU(*) | Domicilio fiscal Empleados febrero
fundacion 2017

Corporacion Agrolatina S.A.C. 20.09.1989 150 Lima 1,185
Agricola Don Ricardo S.A.C. 02.10.1995 121 Ica 3,509
Agro Victoria S.A.C. 02.11.1995 121 Lima 4,018
Complejo Agroindustrial Beta S.A. 09.11.1995 1136 Ica 15,436
Sociedad Agricola Saturno S.A. 22.05.1996 125 Lima 2,005
ElPedregal S.A. 12.11.1996 121 Piura 10,893
Sociedad Agricola Drokasa S.A. 06.01.1997 1136 Ica 4,198
Sociedad Agricola Rapel S.A.C. 15.02.2011 121 Piura 9,918
ECOSAC Agricola S.A.C. 01.05.2014 125 Piura 6,812

(*) Clasificacion Industrial Internacional Uniforme.
Fuente: SUNAT-Superintendencia Nacional de Administracién Tributaria.
Elaboracion: Propia.

La empresa mas antigua en la industria es Corporacion Agrolatina S.A.C. con 27

afnos en el mercado mientras que la mas reciente es ECOSAC Agricola S.A.C. localizada en
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Piura, sin embargo, comenzd a operar en el 2002 con la razon social Eco Acuicola S.A.C.Es
notorio que la industria hace uso intensivo de mano de obra en sus procesos operativos y que
las principales se concentran en los departamentos de Ica, Lima y Piura.El siguiente cuadro
muestra que la participacion de mercado de las principales exportadoras de uva entre 2013
y 2016 ha sido relativamente cambiante, sin embargo, el liderazgo de las empresas El
Pedregal y Sociedad Agricola Rapel se viene consolidando en los ultimos afos. Ambas
firmas poseen capacidad de oferta, buenas practicas agricolas y han generado ventajas

competitivas en la industria por eficiencia productiva y precios.

Cuadro 9: Principales empresas exportadoras peruanas de uva segun participacion de

mercado:

Razén social 2013 2014 2015 2016

% % % %
Sociedad Agricola Rapel S.A.C. 7.1 7.2 9.0 10.0
El Pedregal S.A. 9.3 10.0 10.3 10.0
ECOSAC Agricola S.A.C. 5.2 4.4 4.8 6.0
Agricola Don Ricardo S.A.C. 4.1 4.9 4.7 5.0
Complejo Agroindustrial Beta S.A. 6.3 5.3 5.2 3.0
Sociedad Agricola Drokasa S.A. 4.9 4.7 3.8 3.0
Sociedad Agricola Saturno S.A. 2.7 3.7 2.9 3.0
Corporacion Agrolatina S.A.C. 1.8 2.1 1.9 3.0
Agro Victoria S.A.C. 3.2 3.2 4.1 3.0
Camposol S.A. 5.5 3.9 1.1 1.6

Fuente: SUNAT y SIICEX

Elaboracién: Propia.

Analizando los porcentajes de participacion de mercado de las empresas
exportadoras de uva fresca para el 2016, podemos decir que las nueve primeras firmas
concentran el 46% del total exportado, mientras que el restante 54% se distribuye entre 162
empresas exportadoras. Esto muestra una concentracién marcada del total exportado entrelas
empresas de mayor tamafo en la industria. Algo similar ocurri6 durante el periodo 2013-

2015.
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4.2. EXPORTACIONES POR ViA DE TRANSPORTE, COSTEO Y CADENA DE
VALOR PROPUESTA

MEDIO DE TRANSPORTE INTERNACIONAL

Segin estadisticas de SUNAT (2017), la uva fresca destinada al mercado
internacional es transportada fundamentalmente por la via maritima en contenedores
refrigerados llamados refer, lo cual se explica por los altamente menores costos de los fletes
maritimos frente a los aéreos, lo cual incide directamente en los precios de venta en destino.
Segin SUNAT (2017), los embarques se concentran en los puertos de Paita (51%) y Callao
(48%). En 2016, la via maritima concentr6 el 99.5% de la uva exportada en valores y el
99.8% en peso neto mientras que los envios aéreos no registraron embarques. La via terrestre
solo represento el 0.42% en valores y el 1.17% en peso neto. Por otro lado, los principales
puertos de destino para la uva fresca en 2016 fueron Philadelphia (32%), Rotterdam (11%),
Hong Kong (10%) y Shangai (7%).

4.3. CALCULO DE COSTEO PUERTA A PUERTA (DDP) Y PRECIO DE VENTA
AL PUBLICO
Ahora, se presenta el costeo de una exportacion en términos DDP desde Ica hasta el
puerto de Rotterdam (Holanda) para tener una idea aproximada de la proporcionalidad de
los costos y gastos incurrido sin una venta con entrega en almacén del exportador,

incluyendo ademas los margenes de los participantes en el canal de distribucion y el precio

de venta al publico (PVP).
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Cuadro 10: Costeo DDP de exportacion y PVP de uva fresca a Holanda (*)

(En USS$):

RUBRO US$/Kg. (%)
Mano de obra directa 0.27 4.30
Materiales directos 0.66 10.6
Costos indirectos de produccion 0.15 2.50
Costo total de produccion 1.08 17.4
Poscosecha, empaque y embalaje 0.43 6.90
Margen de utilidad 0.50 8.00
Precio Ex Works 2.01 32.2
Transporte interno (Ica-Lima) 0.07 1.10
Gastos de embarque (carga, estiba, agencia de
aduana, etc.). e e : 0.10 1.60
Precio FOB (Free on Board) 2.18 35.0
Transporte internacional + seguro de transporte
mtemgcional = ’ 0.34 540
Precio CIF (Cost, Insurance and Freight) 2.52 40.4
Gastos de importacion incluye IVA o IGV
transporte ?nrtlle)rno ’ ’ 0.19 3.00
Precio DDP(**) 2.71 43.4
Margen del importador 1.53 24.5
Margen a nivel retail 2.00 32.0
Precio de venta al publico (PVP) 6.24 100.0

Fuente: Adaptado de Instituto de Estudios Sindicales - IESI (2014)

(*) Es una exportacion de uva fresca de Ica a Holanda por via maritima

(**) DDP o Delivery Duty Paid significa entregada en almacén del comprador

Analizando el cuadro, podemos decir que por el lado de costos de produccion, el
rubro mas costoso estd representado por los materiales directos que constituyen el 61% del
costo total de produccion, dentro de los cuales se incluyen los gastos de pesticidas,
fungicidas, herbicidas, acaricidas, entre otros. Por otro lado, los margenes por kilogramo de
uva exportada son relativamente bajos, implicando US$ 0.50 en valores monetarios o 8% en
proporcién. El negocio se hace rentable por los volumenes de produccion abastecidos a los
compradores internacionales. Asimismo, el margen del importador triplica el margen del
exportador, mientras que el margen del vendedor minorista (venta retail) es cuatro veces el
margen del exportador, esto ultimo resulta razonable porque las ventas retail se hacen de

manera directa a consumidores individuales o familiares y la rentabilidad no la generan
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grandes volumenes de venta. Debe anotarse que el IVA pagado por el importador holandés,
segun Export Helpdesk (2017)tiene una tasa del 6%, pero no es un costo ni gasto sino un
crédito fiscal, el cual sera recuperado cuando el importador venda el producto y haga efectiva

las cobranzas a sus clientes minoristas en el mercado de destino.

CADENA DE VALOR PROPUESTA;

Segun Hill (2015), cadena de valor se refiere a la “idea de que una empresa es una
cadena de actividades que transforman los insumos en productos que tienen valor para los
clientes”. El proceso de transformacion se compone de diversas actividades fundamentales
y actividades de apoyo que le afiaden valor al producto”. La cadena de valor es una
herramienta para realizar un andlisis interno a nivel de negocio y ayuda a diagnosticar la
posicidon competitiva de una firma en su industria. A continuacion se propone un modelo de

cadena de valor para una empresa exportadora de uva fresca.

Grafico 2: Cadena de valor propuesta para una empresa exportadora de uva

Actividades fundamentales o primarias:

Servicio Post
Venta

( A

I Actividades de soporte o apoyo I

\ J

Inteligencia Gestion de la Administracion
comercial Calidad de RRHH (*)

Infraestructura de la empresa

Investigacion y
Desarrollo

Produccion Logistica Exportaciones

(*) RRHH es el acronimo de Recursos Humanos.

Fuente: Adaptado de Hill, Jones y Schilling (2015).

REMIPE- Revista de Micro e Pequenas Empresas e Empreendedorismo da Fatec Osasco
V. 4, N°1, jan.-jun. 2018. 147



REMIPE 'Z/_/""Fattoac

sssss

En una empresa exportadora de uva fresca las areas de investigacion y desarrollo,
produccion, logistica, exportaciones y servicio postventa son estratégicas. En este contexto,
las nuevas técnicas y microorganismos para combatir las plagas deben ser descubiertos y
probados por el area de investigacion y desarrollo. Si las empresas se comprometen con la
sostenibilidad del negocio, éstas pueden implementar sus propios laboratorios de control
biologico. De esta forma pueden lograr una ventaja competitiva duradera. Las areas de
inteligencia comercial, gestion de la calidad y administracion de recursos humanos ayudan

a que se facilite la operatividad y las transacciones propias del giro de negocio.

4.4. CONTROL BIOLOGICO Y AGROEXPORTACION EN EL PERU

Segun Cabrera et al. (2012) control biolégico se refiere a “Cémo controlar la
proliferacion de plantas y animales que se convierten en plagas aprovechando sus enemigos
naturales”. Nuestro pais fue uno de los pioneros en la utilizacion del control biologico para
el control de plagas en América Latina. Valdivieso (2009) refiere “Historicamente la primera
labor de Control Biolégico Clasico ejecutada en el Peru, data entre los afios 1904 a 1912 y
fue dedicada al control del piojo blanco del algodonero ”.Por otro lado, dice Cisneros (2006)
“El Dr. Ray Smith, distinguido entomdlogo estadounidense premiado por la Academia
Nacional de Ciencias de los Estados Unidos por su extraordinaria contribucion al desarrollo
del Manejo Integrado de Plagas en el mundo, en una publicacion de 1967, menciona tres
casos exitosos del MIP en el mundo; uno en California (manejo del pulgdbn manchado de
alfalfa), otro en Canadé (manejo de la polilla de la manzana) y el programa MIP desarrollado
en el valle de Caifiete para el cultivo del algodonero al que dedica una mayor extension”.

Segun Liceras (2005) “Lo mdas importante en el caso de nuestras agro exportaciones,
aparte de la calidad, y la produccion sostenida en el tiempo, es la fito sanidad que constituye
una barrera importantisima, porque los paises que nos compran estos productos (esparragos,
alcachofas, pimiento, piquillo, aji paprika, mandarinas, uvas, caf¢ y otros de menor cuantia)
exigen no solamente que las producciones no sol se encuentren libres de plagas de insectos
peligrosos para esos paises, sino que en alguna forma estén libres de agentes quimicos como
insecticidas, fungicidas, acaricidas, o que contengan algunos residuos de productos
contaminantes que indiquen estos paises, los que se miden, ya no en partes por millon (p.
p.m.), sino en partes por billon (p .p. b.), que se pueden determinar facilmente con los cada
vez mas sofisticados equipos de deteccion quimica “.La FDA (Food and Drugs

Administration), organismo regulador del ingreso de alimentos al mercado estadounidense
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rechaza embarques de productos por incumplimiento de normas sanitarias. En este contexto,
en la entrevista realizada al Ing. Rivera (2017), expres6 “Se estan devolviendo embarques
de vid por hallazgos de residuos de pesticidas y por presencia de plagas. Esta situacion
genera un problema potencialmente grande para todas las empresas exportadoras porque se
corre el riesgo que los paises importadores incrementen las restricciones y controles para el
ingreso de uva a sus mercados con los consiguientes sobrecostos y mayores riesgos

sanitarios.”

4.5. PRINCIPALES PLAGAS Y ENFERMEDADES QUE AFECTAN LA VID
Diversas plagas y enfermedades que atacan el proceso fenoldgico de la vid. En este
contexto, segun el entrevistado Ing. Arévalo (2017) “En general, la diferencia entre plaga y
enfermedad radica en que las plagas son organismos vivos que atacan masivamente la forma
de las plantas (insectos, acaros, pajaros, roedores, etc.), mientras que las enfermedades son
infecciones producidas por agentes parasitarios y no parasitarios (hongos, bacterias, virus y

nematodos)”.
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Cuadro 11: Muestra deplagas y enfermedades en vida:

Nombre Comuin

Nombre Cientifico

Plagas
Acariosis Calepitrimerus vitis Nal.
Araiita roja Panonychus ulmi, Tetranychus urticae Koch.
Chanchito blanco Planococcus focus, Planococcus citri
Erinosis Colomerus vitis Pgst.
Filoxera Dactylosphaera Vitifoliae Shimer

Gusano cornudo

Pholus vitis

Mosca de la fruta Ceratitis capitata Weid.

Polilla del racimo Lobesia botrana Den. y Schiff.

Trips Frankliniella sp., Thrips tabaco
Enfermedades

Agalla de la corona Agrobacterium vitis

Excoriosis de la vid

Phomopsis viticola Sacc.

Mildiu

Plasmopara viticola Berl. y de Tony

Necrosis bacteriana

Xylophilus ampelinus

Oidio

Erysiphe (Uncinula.) necator Burr.

sssss

Armillaria mellea Vahl Rosellinia necatrix

Podredumbres de la raiz .
Hartig

Podredumbre gris Botrytis cinerea Pers.

Fuente: Entrevistas y Ministerio de Agricultura, Alimentacion y Medio Ambiente de Espaiia.
Elaboracion: Propia.

Las normas sobre la presencia de plagas son muy estrictas y las exportadoras deben
ser conscientes de ello. Por ejemplo, en el procedimiento de Certificacion fitosanitaria de uva
fresca destinada a la exportacion elaborado por la Direccion de Sanidad Vegetal de SENAS,
se establece para la Republica Popular China que “De encontrarse alguna plaga cuarentenaria
en el puerto de destino, el envio serd tratado y regresado al lugar de origen o destruido”.
Asimismo, se indica que “Si las autoridades fitosanitarias de Republica Popular China
encontrasen algin espécimen vivo de Ceratitis capitata, Anastrepha fraterculus o Anastrepha
obliqua, AQSIQ (agencia gubernamental encargada de controlar el ingreso de alimentos)
notificard a SENASA, suspendiendo las exportaciones de uva desde Peru a la Republica
Popular China”. Por otro lado, “si encontrasen Eriophyes vitis, Frankliniella occidentalis o
Monilinia fructicola, AQSIQ notificara a SENASA y suspenderd la exportacion de uvas desde

los lugares de produccion y plantas de empaque involucrados™.
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5. CONCLUSIONES;

La industria peruana exportadora de uva fresca evoluciona positivamente tanto en
valores como en volimenes exportados al mercado internacional; y de ser un exportador de
poca relevancia, se ha convertido en el sexto exportador mundial.

El mercado mundial tiende a consumir productos saludables, al mismo tiempo, las
autoridades sanitarias son exigentes con las normas para evitar la presencia de plagas y
residuos de pesticidas en uvas frescas; ante esta situacion el uso del control biologico es un
instrumento estratégico para lograr los objetivos de las empresas exportadoras.

Existe un elevado numero de pesticidas utilizados para controlar plagas,
enfermedades y malezas en vid, los cual es pertenecen a las clases funcionales de
insecticidas, fungicidas, acaricidas y herbicidas; esto vuelve esencial el conocimiento de las
normas para el cumplimiento de los limites maximos de residuos permitidos y ofrecer
productos exportables y sostenibles.

El desarrollo de la industria exportadora de uva fresca depende de la capacidad de
articulacion y la generacion de sinergias, entre los proveedores, cultivadores, gremios,
empacadores, operadores del comercio exterior, universidades y del apoyo estatal.

Es conveniente efectuar nuevas investigaciones para profundizar el nivel de
conocimiento existente sobre la industria exportadora de uva fresca y el potencial de
utilizaciéon del control bioldégico como mecanismo de control de plagas, enfermedades

malezas en vid.
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